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Kaj zaščititi
pred tujo konkurenco?

“Dave, kaj ne obstaja kakšna vmesna možnost? Morda carine
in količinske omejitve uvoza res ne prinašajo delovnih mest. A gotovo
so drugi razlogi za zaščito nekaterih industrijskih panog pred tujo
konkurenco.”

“Na primer?”
“Varnost države. Amerika ne želi biti odvisna od tujcev pri

stvareh, ki so vojaškega pomena. Lahko bi nas izsiljevali.”
“Katere vrste izdelkov so pomembne v vojnem času?”
“Izdelki iz jekla.”
“Jeklo ni več tako pomembno kot nekoč. Zdaj je pomembnejši

titan. A vseeno si poglejva, kako je z jeklom, ker se ameriški jeklarji
očitno nikoli ne naveličajo prositi za zaščito pred tujo konkurenco.
In četudi bi ameriška jeklarska industrija bila odvisna od tujcev, je
mnogo teh tujcev njenih zaveznikov. Ne bi bilo razloga, da bi se branili
cenenega tujega jekla. Težko si je predstavljati, da bi bile države, ki
Ameriki dobavljajo jeklo, v vojni njeni sovražniki. In četudi bi bile,
kakšen obseg proizvodnje jekla bi bil potreben v vojnih razmerah?
Med drugo svetovno vojno je Ameriki uspelo izjemno hitro povečati
obseg proizvodnje jekla. Mislim, da bi ji to tudi danes zelo hitro uspelo.
Medtem pa bi Amerika že imela ogromno zalogo letal in tankov, ki jih
je do sedaj izdelala.”

“Dave, mar priznavaš, da bi bila carina za jeklo opravičljiva, če
bi naše jeklo prihajalo iz držav, s katerimi bi se v vojni utegnili
bojevati?”

“Seveda, teoretično gledano. Dejansko bi bilo ustrezneje
ustvariti skrivno ali pa javno strateško rezervo, s čimer bi se izognili
grožnjam in izsiljevanju. Ampak prepričan si lahko, da bi poslovneži

DESETO POGLAVJE
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vseh vrst storili vse, kar je v njihovi moči, da bi prepričali ljudi, da je
ravno njihov izdelek življenjskega pomena za državno varnost.”

“Kaj pa zaščita kakšne nove industrijske panoge? Brez nje jo
lahko tuja konkurenca pokoplje. Ko pa industrijska panoga zaživi,
lahko carine in količinske omejitve uvoza umaknemo.”

“Vsaka industrijska panoga na začetku posluje z izgubo. V tem
je tudi smisel vlaganja. Danes se odrečeš denarju, da bi ga v
prihodnosti dobil še več. Kar pa se lahko izkaže za resnično ali tudi
ne. Če bo denarja v neki novi industrijski panogi kasneje več, tudi
zaščita te panoge ni potrebna. Če pa kasnejši denar ne pomaga
nadomestiti začetnih izgub, pa tudi zaščita ne zaleže. Saj tako zaščitiš
naložbo, v katero se sploh ne bi smel spustiti.”

“Kaj pa, če tuji konkurenti znižajo cene in tako povzročijo, da
postanejo začetne izgube neznosne? Kako sploh začeti brez carine
ali omejitve uvoza?”

“Ed, podobno temo sva načela že, ko sva se pogovarjala o
japonskem rižu. Teoretično je možno, da bi tuji konkurenti
onemogočili Američanom sploh začeti. Pa tudi v tem primeru bi
morali biti tuji konkurenti pripravljeni na velikanske izgube, če bi
želeli zadostiti vsemu povpraševanju po njihovem izdelku, ki ga
povzroči nizka cena. Ker če ne bi bili, bi lahko ameriški konkurent
svoj izdelek prodal po višji ceni. Kje je dokaz, da se je to že kdaj
zgodilo? Kdaj so se Američani lotili izdelovanja nečesa zgolj zato, da
bi potem popustili pritiskom brezobzirne tuje konkurence? Če bi želel
to dokazati, bi moral trditi, da je grožnja tuje konkurence tako
zahrbtna, zarotniška in učinkovita, da se Američanom podjetij sploh
ne splača ustanavljati. To pa se mi ne zdi preveč verjetno.”

“Obstajajo še kakšni drugi argumenti v prid protekcionizmu?”
“Našla bi lahko nešteto argumentov, za vmešavanje vlade v

poslovanje. Kot je poudaril že Milton Friedman, je vsakemu
poslovnežu ljubše svobodno tržišče. A ti poslovneži v isti sapi
zatrjujejo, da je njihova industrijska panoga tako posebna, da bi bilo
posredovanje vlade v državnem interesu. Čeprav celo ekonomisti
včasih pridejo na dan s kakšnim teoretično podprtim predlogom v
prid vladni zaščiti.”

“Na primer?”
“Združene države so velika država, katere povpraševanje

pomembno vpliva na celotno svetovno tržišče.”
“Na primer na povpraševanje po televizorjih.”
“Tako je, vsaj občasno. Zagovorniki zaščite trdijo nekako takole:

Deseto poglavje
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če v Ameriki obstaja veliko povpraševanje po televizorjih, potem ca-
rina, ki to ameriško povpraševanje zmanjša, lahko dejansko zniža ceno
televizorjev.”

“Davek zmanjša ceno?”
“Ne polne cene, ki jo plača kupec, vključno s carino. Ta cena še

vedno narašča. Ampak cena pred dodano carino se pa lahko zares
zmanjša. Reciva, da je izhodiščna cena televizorja 250 dolarjev. Ca-
rina 25 dolarjev bo skupno ceno televizorja povišala na 275 dolarjev.
Reciva tudi, da cene televizorjev v drugih delih sveta ostanejo pri
250 dolarjih. In ker je tako, se morajo ameriški televizorji po uvedbi
carine 25 dolarjev podražiti na 275 dolarjev, sicer tuji dobavitelji ne
bi bili pripravljeni izvažati televizorjev v Ameriko.”

“Bi rekel.”
“A cene ne bodo poskočile za poln znesek carine, če ZDA

obvladujejo pomemben delež svetovnega tržišča televizorjev. V tem
primeru bo, kadar Amerika uvede carino, obseg prodaje še vedno
padal. Ampak to zmanjšanje je pomembno v svetovnem merilu, saj
sva predpostavila, da ima Amerika velik delež na svetovnem trgu. Tuji
izdelovalci bodo svoje televizorje zdaj poskušali prodati kje drugje.
Če bi Združene države zavzemale le majhen košček svetovnega tržišča,
bi tujci svoje televizorje zlahka prodali drugod, ne da bi znižali ceno.
Če pa izgubljeni delež prodaje v Združenih državah predstavlja velik
delež v svetovnem merilu, so prisiljeni znižati ceno, če želijo prodati
isto število televizorjev kot prej. Televizorji po svetu se pocenijo.
Splošni upad povpraševanja po televizorjih v svetovnem merilu, ki
ga povzroči zoženje obsega ameriškega tržišča, utegne znižati ceno
televizorjev na, reciva, 240 dolarjev. Ko dodaš 25 dolarjev carine, znaša
skupna cena televizorja 265 in ne 275 dolarjev.”

“Ampak, kaj potrošniki na koncu niso prikrajšani?”
“Seveda so, plačati morajo 15 dolarjev več. Ampak Amerika bo

s carino od vsakega televizorja zaslužila 25 dolarjev. Neto zaslužek
Amerike je torej 10 dolarjev od enega televizorja. V bistvu so ZDA
delovale bolj kot kartel potrošnikov kot pa kartel proizvajalcev. Slednji
zadržujejo dobavo, da bi izsilili višjo ceno. V tem primeru pa ZDA
zadržujejo povpraševanje, da bi izsilile nižjo ceno.”

“To se pa dobro sliši.”
“In ravno to je spodbudilo velikega ekonomista Edgewortha,

da je izjavil, da bi morali tovrstni argument v prid carinam zapreti v
stekleničko za zdravila, nanjo pa nalepiti etiketo z napisom strup.”

“Zakaj, Dave?”

Kaj zaščititi pred tujo konkurenco?

choice01.p65 29.8.09, 8:5391



92

“V teoriji bi tak argument nemara celo koristil, dejansko pa tega
nič ne more jamčiti.”

“Zakaj pa ne?”
“Razlogov je mnogo. Morda se ti zdi, da lahko vplivaš na

svetovno ceno televizorjev, dejansko pa je tvoj vpliv zanemarljiv.
Večina držav, celo ZDA, le malenkostno vpliva na svetovno
povpraševanje po kateremkoli izdelku.”

“Ampak če se povpraševanje v neki državi zmanjša, mar
svetovna cena ne bo vsaj malo nižja?”

“Verjetno ne. Reciva, da se ti zdijo jabolka predraga in jih
prenehaš jesti. Kaj se bo zgodilo s ceno jabolk v trgovini?”

“Nič.”
“Tako je. To pa zato, ker ti kot potrošnik v svetovnem merilu

nimaš nobenega pomena. Zdaj pa si predstavljaj, da vsi prebivalci
Illinoisa prenehajo jesti jabolka. Kako pa to vpliva na ceno jabolk?”

“Predam se.”
“Odgovor je isti: ne vpliva. Prebivalci Illinoisa predstavljajo tako

majhen delež tržišča jabolk, da zmanjšanje njihovega povpraševanja
sploh ne vpliva na ceno.”

“Ampak, Dave, če bi vsi Američani prenehali jesti jabolka, bi
cena padla, kajne?”

“Verjetno. Z naslednjim primerom pa te bom usmeril v
drugačno razmišljanje. Veš, da si ameriška vlada za svoje dejavnosti
izposoja denar?”

“Seveda, in to me precej skrbi. Naš državni dolg je krepko
prevelik.”

“Takole ti povem, Ed, še večji bo. Pravzaprav si bo ameriška
vlada po letu 1960 sposodila več kot 400 milijard dolarjev.”

“To bo deželo pahnilo v gospodarsko depresijo!”
“Zakaj, Ed?”
“Da bi ljudje začeli kupovati obveznice, bodo obrestne mere

poskočile do neba, in javno vlaganje bo zamrlo.”
“Tako pravijo. Vendar so bile obrestne mere dokaj nizke, ko je

bila ameriška vlada zelo zadolžena.”
“Kako pa je bilo to možno?”
“Četudi se 400 milijard zdi velika vsota, pa ni, ko jo pogledamo

z vidika celotnega svetovnega tržišča denarja. Združene države so si
sposodile ta denar in obrestne mere so se komaj kaj spremenile. Iz
istega razloga je možno, da cena televizorjev ostane okoli 250 dolarjev,
četudi Američani uvedejo carino za uvožene televizorje, zaradi česar

Deseto poglavje
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upade ameriško in s tem tudi svetovno povpraševanje.”
“Ampak če je ameriško povpraševanje tako veliko, da lahko

vpliva na svetovno povpraševanje po nekem izdelku, pa lahko carina
ugodno vpliva na ZDA.”

“Počakaj malo. Tudi v tem primeru moraš zelo zaupati vladi.
Vlada mora dobro obvladati dve zadevi. Prvič, znati mora dobro
oceniti učinek carine na svetovno ceno. Kaj če določi previsoko
carino? Visoka carina izjemno dvigne ceno izdelka, ki jo plača ameriški
potrošnik, in povpraševanje v Ameriki takoj upade. Kasneje upade
tudi svetovno povpraševanje. Cene televizorjev padejo, vlada pa s
carino pride do prihodka. Ampak potrošniki plačujejo višjo ceno in
si lahko privoščijo manj televizorjev. Oškodovani so. Če je carina
previsoka, lahko ta škoda pretehta koristi, ki jih imajo s carinskim
prihodkom nekateri drugi Američani.”

“To se da pa zlahka preprečiti. Samo zagotoviti je treba, da ca-
rina ni previsoka.”

“Sliši se enostavno. Pa četudi izbereš ‘majhno’ carino, če je
učinek carine na povpraševanje v ZDA zadosti visok, lahko s tem
povzročiš prav tako veliko škodo.”

“Torej moraš učinek carine vnaprej predvideti.”
“Ne gre tako zlahka. Da pa bi bila stvar še težavnejša, ugani,

komu je v interesu, da bi vlada uvedla čim višjo carino?”
“Domačemu izdelovalcu televizorjev, nekomu, kot sem jaz.”
“Natanko tako. Domači izdelovalec bo trdil, da njegov izdelek,

reciva televizor, predstavlja zelo velik del svetovnega tržišča. Trdil
bo, da je za Združene države koristno, če uvedejo čim višjo carino,
saj bodo tako ustvarili prihodek od poslovanja s tujino.”

“Dobro, torej se je treba paziti lobistov.”
“Žal to ni edina težava.”
“Kaj pa je še?”
“Zagotoviti moraš, da bo vlada tistih 25 dolarjev, ki jih pobere

od vsakega prodanega televizorja, pametno porabi. Sicer neto učinek
koristi za ZDA izgine.”

“Ampak če je v ZDA povpraševanje po izdelku dovolj veliko, če
je carinska stopnja primerna in če država pametno zapravlja svoj
denar, potem pa lahko govoriva o pozitivnem učinku carine?”

“Da. Je pa še neka podrobnost.”
“Zdi se mi, da si rahlo sarkastičen glede velikosti te podrobnosti,

Dave.”
“Oprosti, prav imaš. Zadeva ni majhna. Vsi dosedanji argumenti
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